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La transformacion de la Movilidad

Compaiiias de todos los sectores se enfrentan al reto de evolucionar desde un servicio “standalone” imorAc
a un modelo ”Ecosistema” donde ofrecen al cliente un conjunto de servicios

GRUPO MUTUAMADRILENA

Dinamizado por las nuevas capacidades tecnolégicas y los modelos de relacién con el cliente
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La transformacion de la Movilidad

Caso Mutua Madrileiia: para seguir siendo relevantes en el negocio Auto, creemos que debemos imorAc
elevarnos y actuar en el Ecosistema de Movilidad en sentido amplio, mas alla del seguro... R ——

Principales tendencias en el ecosistema de nueva movilidad (conceptual)

De la "propiedad" al "uso"

CaaA("C(u' as an Asset") Caas ("Car as a Service") Maas ("Mobility as a Service")
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La transformacion de la Movilidad

Las soluciones de movilidad digital desarrolladas en los tltimos 10-15 aios se enfrentan a imorAc
los mismos retos que otras industrias mucho mas maduras R ——

El vehiculo privado sigue siendo una pieza clave en la movilidad

Ley de Movilidad Sostenible

(empresas +500 trabajadores)
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La transformacion de la Movilidad

Caso Imbric: Evolucion desde gestor de taxi corporativo principalmente en el entorno de viajes imorAc
a una Solucion de Movilidad (MaaS), ”la solucion diaria de movilidad urbana” R ——

Las empresas demandan soluciones integrales de mouvilidad
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La transformacion de la Movilidad

Aun son pocas las empresas con una vision integral de la movilidad corporativa. En los préximos imbDric
anos los servicios de aparcamiento y los “paquetes de movilidad” creceran con fuerza Fp——

El cambio de habitos y envejecimiento del parque movil privado impulsara el sector
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Las empresas

demanda

una solucion

“one-stop-shop”

integrada con Muchas gracias
sSus procesos corporativos  icrowsielcstiiogimbrioes
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